
 

Miksi myydä vesiosuuskunnan liiketoiminta? Mitä hyötyä? 

Epätasa-arvo kunnallisen ja vesiosuuskunnan asiakkaiden välillä poistuu -> tulee voimaan samat 

kulutusmaksut. 

Vesiosuuskunnan toimintaresurssit ovat liian pienet vaatimuksiin verrattuna - vain yhden/kahden henkilön harteilla. 

Liiketoimintakaupalla saadaan; 

Vesiosuuskunnan vesihuoltopalvelut ”isommille harteille”  nykyistä parempi riskinkantokyky 

 Vesihuollon kaikki toiminnot jakautuvat useamman henkilön vastuulle 

- Ammattimaisempi operointi  

 Vesihuoltoon pätevöitynyt henkilöstö löytyy kunnallisella laitoksella 

- Vesihuolto puhtaasti ostettavaa palvelua 

 Osuuskunta ostaa kunnalliselta laitokselta talousveden ja jakaa sen asiakkailleen 

 jätevedet johdetaan kunnalliseen verkostoon 

Vesihuoltoa ohjaavat useat lait. 

Niistä vesihuollon henkilöstön tulee olla selvillä ja lakimuutosten vaikutuksia tulee jatkuvasti seurata. 

Myös digitilisaatio on tullut vesihuollon toimintaa ohjaamaan 

Vuosittaisiin vesihuollon koulutuksiin osallistuminen on kallista, eikä niihin pienellä osuuskunnalla ole varaa. 

Vesihuollon häiriötilanteisiin ei pienellä vesiosuuskunnalla ole riittävästi henkilöresursseja. 

Verkoston ikääntyminen aiheuttaa tulevaisuudessa saneeraustarpeita, ja ne on hoidettava ajallaan. 
 

Joten vesiosuuskunnan liiketoimintakauppaa puoltavia seikkoja on paljon. 

 


